DESENVOLVE SP

O BANCO DO EMPREENDEDOR

LICITACAO PUBLICIDADE DESENVOLVE-SP  *  CONCORRENCIA N2 ©1/202@ * PROCESSO N2 088/2020
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Membro da Subcomissdo:  MARCELO VREJHI SANAZAR

a) Acuidade, abrangéncia, pertinéncia, profundidade e
relevancia das andlises realizadas;

b) Compreensdo das informacdes contidas no Anexo I;

c) Clareza e objetividade.

a) Entendimento sobre o objetivo de comunicacdo exposto
no Anexo I;

b) Amplitude e adequacdo dos desdobramentos positivos
do conceito proposto na solucdo apresentada;

c) Exequibilidade e conhecimento técnico comunicacional
demonstrados na estratégia de comunicacdo apresentada
no desafio;

d) Capacidade de articulacdo, abrangéncia, pertinéncia,
profundidade e relevancia dos argumentos demonstrados
sobre o cliente, seu publico alvo e a solucdo
escolhida.

a) Adequacdo da ideia criativa ofertada ao cliente;

b) Entendimento sobre o pablice alvo, linguagem,
objetivos, projetos, acbes e programas do Governo;

c) Originalidade, criatividade, simplicidade,
adequacdo, pertinéncia e entendimento entre a proposta
elaborada e o cliente;

d) pertinéncia entre as atividades da Unidade
Contratante e sua insercdo nos contextos social,
administrativo e econdmico;

e) Exequibilidade e economicidade das pecas e do
material;

f) Clareza e objetividade das solucdes apresentadas.

a) Conhecimento técnico demonstrado, notadamente dos

Nota Mdxima: @ a 12
@ : ndo atende

1 a 3: atende pouco;
4 a 6: atende
medianamente;

7 a 9: atende bem;

10 a 12: atende com

exceléncia.

Nota Maxima: @ a 20
8: ndo atende;

1 2 3: atende muito

pouco;

4 a 6: atende pouco;
7 a 9: atende
medianamente;

10 a 13: atende
relativamente bem;

14 a 17: atende bem;

18 a 20: atende com

exceléncia.

Nota Maxima: @ a 25
9: ndo atende;
1 a 6: atende muito
pouco;

7 a 1@: atende pouco
11 a 14: atende
medianamente;

15 a 18: atende
relativamente bem;
19 a 21: atende bem;
22 a 25: atende com
exceléncia.

1D

20

& { habitos de consumo, e clareza quanto a este tépico;

k. E Nota maxima: 8 a 15

g i b) Entendimento quanto 3o publico-alve, consisténcia da| | :;fﬁ;éﬂ::i;ﬁtn

‘ i solucdo apontada, pertinéncia e aprovgitamento das ’ pouco; 11
: } oportunidades, de forma eficaz e eficiente; 4 a 6: atende pouco;

i 7 a 9: atende

? 5_ c) Demonstracdo efetiva de economicidade da solucdo do medianamente;

I desafio, na aplicac3o da verba, conjugada com adequacdo| 10 a 13: atende bem;

E e otimizacdo de seu aproveitamento. 14 a 15: atende com

= 4 exceléncia.
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a) Acuidade, abrangéncia, pertinéncia, profundidade e
relevancia das andlises realizadas;

b

—~

Compreensdo das informacdes contidas no Anexoc I;

Clareza e objetividade.

a) Entendimento sobre o objetivo de comunicagdc exposto
no Anexo I;

b) Amplitude e adequacdo dos desdobramentos positivos
do conceito proposto na soluc¢dc apresentada;

c) Exequibilidade e conhecimento técnico comunicacional
demonstrados na estratégia de comunicacdo apresentada
no desafio;

d) Capacidade de articulacdo, abrangéncia, pertinéncia,
profundidade e relevancia dos argumentos demonstrados
sobre o cliente, seu publico alve e a solucdo
escolhida.

a) Adequacdo da ideia criativa ofertada ao cliente;

b) Entendimento sobre o publico alvo, linguagem,
objetivos, projetos, acdes e programas do Governo;

c) Originalidade, criatividade, simplicidade,
adequacdo, pertinéncia e entendimento entre a proposta
elaborada e o cliente;

d) pertinéncia entre as atividades da Unidade
Contratante e sua insercdo nos contextos social,
administrativo e econdmico;

e) Exequibilidade e economicidade das pecas e do
material;

f) Clareza e objetividade das solucdes apresentadas.

a) Conhecimento técnico demonstrado, notadamente dos
habitos de consumo, e clareza quanto a este topico;

b) Entendimento quanto ao publico-alvo, consisténcia da
solucdo apontada, pertinéncia e aproveitamento das
oportunidades, de forma eficaz e eficiente;

c) Demonstracdo efetiva de economicidade da solucdo do
desafio, na aplicacdo da verba, conjugada com adequacdo
e otimizacao de seu aproveitamento.

Nota Mdxima: @ a 12
@ : ndo atende

1 a 3: atende pouco;
4 3 6: atende
medianamente;

7 a 9: atende bem;

1@ a 12: atende com

exceléncia.

Nota Mdxima: @ a 2@
0: ndo atende;

1 a 3: atende muito

pouco;

4 a 6: atende pouco;
7 a 9: atende
medianamente;

1@ a 13: atende
relativamente bem;
14 a 17: atende bem;
18 a 20: atende com
exceléncia.

Nota Maxima: @ a 25
8: ndo atende;
1 a 6: atende muito
pouco;

7 a 1@: atende pouco
11 a 14: atende
medianamente;

15 a 18: atende
relativamente bem;
19 a 21: atende bem;
22 a 25: atende com
exceléncia.

Nota maxima: @ a 15
@: ndo atende;

1 a 3: atende muito

. pouco;

4 a 6: atende pouco;
7 a 9: atende
medianamente;

12 a 13: atende bem;

14 a 15: atende com

exceléncia.

Ll

19

25

15
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P I S,

e

a) Acuidade, abrangéncia, pertinéncia, profundidade e
relevancia das andlises realizadas;

b) Compreensdo das informacdes contidas no Anexo I;

¢) Clareza e objetividade.

a) Entendimento sobre o objetivo de comunicacdo exposto
no Anexo I;

b) Amplitude e adequacdo dos desdobramentos positivos
do conceito proposto na solucdo apresentada;

c) Exequibilidade e conhecimento técnico comunicacional
demonstrados na estratégia de comunicacdo apresentada
no desafio;

d) Capacidade de articulacdo, abrangéncia, pertinéncia,
profundidade e relevancia dos argumentos demonstrados
sobre o cliente, seu publico alvo e a solucdo
escolhida.

a) Adequacdo da ideia criativa ofertada ao cliente;

b) Entendimento sobre o piblico alvo, linguagem,
objetivos, projetos, acles e programas do Governo;

c) Originalidade, criatividade, simplicidade,
adequacdo, pertinéncia e entendimento entre a proposta
elaborada e o cliente;

d) pertinéncia entre as atividades da Unidade
Contratante e sua insercdo nos contextos social,
administrativo e econdmico;

e) Exeguibilidade e economicidade das pecas e do
material;

£) Clareza e objetividade das solucdes apresentadas.

a) Conhecimento técnico demonstrado, notadamente dos
habitos de consumo, e clareza quanto a este tépico;

b) Entendimento guanto ao publice-alvo, consisténcia da
solucdo apontada, pertinéncia e aproveitamento das
oportunidades, de forma eficaz e eficiente;

c) Demonstracdo efetiva de economicidade da solucdo do
desafio, na aplicacdo da verba, conjugada com adequacao
@ otimizacdo de seu aproveitamento.

Nota Maxima: @ a 12
0 : ndo atende

1 a 3: atende pouco;
4 a 6: atende
medianamente;

7 a 9: atende bem;

1@ a 12: atende com

exceléncia.

Nota Maxima: @ a 20
@: ndo atende;

1 a 3: atende muito

pouco;

4 a 6: atende pouco;
7 a 9: atende
medianamente;

10 a 13: atende
relativamente bem;
14 a 17: atende bem;
18 a 20: atende com
exceléncia.

Nota Maxima: @ a 25
8: ndo atende;
1 a 6: atende muito
pouco;

7 a 1@: atende pouco
11 a 14: atende
medianamente;

15 a 18: atende
relativamente bem;
19 a 21: atende bem;
22 a 25: atende com
exceléncia.

Nota maxima: @ a 15
9: ndo atende;

1 a 3: atende muito

pouco;

4 a 6: atende pouco;
7 a 9: atende
medianamente;

10 a 13: atende bem;

14 a 15: atende com

exceléncia.

13
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a) Acuidade, abrangéncia, pertinéncia, profundidade e
relevancia das andlises realizadas;

b) Compreensdo das informacdes contidas no Anexo I;

c) Clareza e objetividade.

a) Entendimento sobre o objetivo de comunicacdo exposto
no Anexo I;

b) Amplitude e adequacdo dos desdobramentos positivos
do conceito proposto na solugdo apresentada;

¢) Exequibilidade e conhecimento técnico comunicacional
demonstrados na estratégia de comunicacdo apresentada
no desafio;

d) Capacidade de articulacdo, abrangéncia, pertinéncia,
profundidade e relevancia dos argumentos demonstrados
sobre o cliente, seu publico alvo e a solucdo
escolhida.

a) Adequacdo da ideia criativa ofertada ao cliente;

b) Entendimento sobre o publico alvo, linguagenm,
objetivos, projetos, acdes e programas do Governo;

c) Originalidade, criatividade, simplicidade,
adequagdo, pertinéncia e entendimento entre a proposta
elaborada e o cliente;

d) pertinéncia entre as atividades da Unidade
Contratante e sua inser¢do nos contextos social,
administrativo e econdmico;

e) Exequibilidade e economicidade das pecas e do
material;

f) Clareza e objetividade das solucdes apresentadas.

a) Conhecimento técnico demonstrado, notadamente dos
habitos de consumo, e clareza quanto a este topico;

b) Entendimento quanto ao publico-alvo, consisténcia da
solucdo apontada, pertinéncia e aproveitamento das
oportunidades, de forma eficaz e eficiente;

¢) Demonstracio efetiva de economicidade da solucdo do
desafio, na aplicacdo da verba, conjugada com adequagdo
e otimizacdo de seu aproveitamento.

VIA NAO IDENTIFICADA - INVOLUCRO N2 1

Total de Pontos:

CONCORRENCIA N° ©1/2828 * PROCESSO N¢ 888/2020

54,00

AssinaturaW {aup

T B DR AR

Nota Maxima: @ a 12
8 : ndo atende

1 a 3: atende pouco;
4 a 6: atende
medianamente;

7 a 9: atende bem;

10 a 12: atende com

exceléncia.

Nota Maxima: @ a 20
2: ndo atende;

1 a 3: atende muito

pouco;

4 a 6: atende pouco;
7 a 9: atende
medianamente;

1@ a 13: atende
relativamente bem;

14 a 17: atende bem;

18 a 20: atende com

exceléncia.

Nota Maxima: @ a 25
9: ndo atende;
1 a 6: atende muito
pouco;

7 a 1@: atende pouco
11 a 14: atende
medianamente;

15 a 18: atende
relativamente bem;
19 a 21: atende bem;
22 a 25: atende com
exceléncia.

Nota maxima: @ a 15
0: ndo atende;
1 a 3: atende muito
pouco;

‘4 2 6: atende pouco;

7 a 9: atende
medianamente;
1@ a 13: atende bem;
14 a 15: atende com
exceléncia.

'J

15

19
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a) Acuidade, abrangéncia, pertinéncia, profundidade e
relevancia das analises realizadas;

b) Compreensdo das informacBes contidas no Anexo I;

CONCORRENCIA N2 ©1/2020 *

Clareza e objetividade.

a) Entendimento sobre o objetivo de comunicacdc exposto
no Anexo I;

b) Amplitude e adequacdo dos desdobramentos positivos
do conceito proposto na solugdo apresentada;

c) Exeguibilidade e conhecimento técnico comunicacional
demonstrados na estratégia de comunicacdo apresentada
no desafio;

d) Capacidade de articulaca@o, abrangéncia, pertinéncia,
profundidade e relevancia dos argumentos demonstrados
sobre o cliente, seu publico alve e a solucdo
escolhida.

a) Adequacdo da ideia criativa ofertada ao cliente;

b) Entendimento sobre o piblico alvo, linguagem,
objetivos, projetos, agdes e programas do Governo;

¢) Originalidade, criatividade, simplicidade,
adequac3o, pertinéncia e entendimento entre a proposta
elaborada e o cliente;

d) pertinéncia entre as atividades da Unidade
Contratante e sua inserc¢dc nos contextos social,
administrativo e econdmico;

e) Exequibilidade e economicidade das pecas e do
material;

f) Clareza e objetividade das solucdes apresentadas.

a) Conhecimento técnico demonstrado, notadamente dos
habitos de consumo, e clareza quanto a este topico;

b) Entendimento quanto ao pdblice-alvo, consisténcia da
solucdo apontada, pertinéncia e aproveitamento das
oportunidades, de forma eficaz e eficiente;

c) Demonstracdo efetiva de economicidade da solucdo do
desafio, na aplicacdo da verba, conjugada com adequacdo
e otimizacdo de seu aproveitamento.

Total de Pontos:

Nota Mdxima: @ a 12
@ : ndo atende

1 a 3: atende pouco;
4 a 6: atende
medianamente;

7 a 9: atende bem;

10 a 12: atende com

exceléncia.

Nota Maxima: @ a 2@
8: ndo atende;

1 a 3: atende muito

pouco;

4 a 6: atende pouco;
7 a 9: atende
medianamente;

10 a 13: atende
relativamente bem;
14 a 17: atende bem;
18 a 20: atende com
exceléncia.

Nota Maxima: @ a 25
©: ndo atende;
1 a 6: atende muito
pouco;

7 a 10: atende pouco
11 a 14: atende
medianamente;

15 a 18: atende
relativamente bem;
19 a 21: atende bem;
22 a 25: atende com
exceléncia.

Nota maxima: @ a 15
@: ndo atende;

1 2 3: atende muito

pouco;

4 a 6: atende pouco;
7 a 9: atende
medianamente;

10 a 13: atende bem;

14 a 15: atende com

exceléncia.

PROCESSO N2 ©88/2020
VIA NAQ IDENTIFICADA - INVOLUCRO N2 1

72,00

AssinaturWﬂp S" f'

21

25
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a) Acuidade, abrangéncia, pertinéncia, profundidade e | yota maxima: 3 a 12

relevancia das analises realizadas; @ : ndo atende
1 a 3: atende pouco;
4 H
b) Compreensdo das informacdes contidas no Anexo I; megigna:::::? :7

7 a 9: atende bem;
10 a 12: atende com
c) Clareza e objetividade. exceléncia.

a) Entendimento sobre o objetivo de comunicacdo exposto

no Anexo I;

Nota Maxima: @ a 20
0: ndo atende;

1 a 3: atende muito

b) Amplitude e adequacdo dos desdobramentos positivos
do conceito proposto na solucdo apresentada;

pouco;
4 a 6: atende pouco;
¢) Exequibilidade e conhecimento técnico comunicacional 7 a 9: atende
demonstrados na estratégia de comunicacdo apresentada medianamente; 16
no desafio; 10 a 13: atende

relativamente bem;
14 a 17: atende bem;

d) Capacidade de articulacdo, abrangéncia, pertinéncia, B e

profundidade e relevancia dos argumentos demonstrados

18 .
sobre o cliente, seu publico alvo e a solucdo excElMcEs
escolhida.

121 3 :| -
a) Adequacdo da ideia criativa ofertada ao cliente;
b) Entendimento sobre o piblico alvo, linguagem, Nota Maxima: @ a 25

@8: ndo atende;

objetivos, projetos, acdes e programas do Governo; 15 &} aterde Folts

¢) Originalidade, criatividade, simplicidade, pouco;

adequacao, pertinéncia e entendimento entre a proposta | 7 a 1@: atende pouco

elaborada e o cliente; 11 a 14: atende 18
d) pertinéncia entre as atividades da Unidade medianamente;

Contratante e sua insercdo nos contextos social, 15 a 18: atende

relativamente bem;
19 a 21: atende bem;
e) Exequibilidade e economicidade das pecas e do 22 a 25: atende com

material; exceléncia.

administrativo e econdmico;

f) Clareza e objetividade das solucdes apresentadas.

a) Conhecimento técnico demonstrado, notadamente dos

habitos de consumo, e clareza quanto a este tépico;

Nota maxima: 8 a 15
@8: ndo atende;

b) Entendimento quanto ao publico-alvo, consisténcia da

solucdc apontada, pertinéncia e aproveitamento das Lad DZEC“:F LR 14

oportunidades, de forma eficaz e eficiente; T atend; pouco; '
7 a 9: atende

c) Demonstracdo efetiva de economicidade da solucdo do medianamente;

desafio, na aplicacdo da verba, conjugada com adequacdo| 1¢ a 13: atende bem;

e otimizacdo de seu aproveitamento. 14 a 15: atende com
exceléncia.
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1

Membro da Subcomissdo:  MARCELO VREJHI SANAZAR Assinatur‘a;/(ﬂw,ao &_aw),

a) Acuidade, abrangéncia, pertinéncia, profundidade e | \,es mMaxima: 0 a 12

relevancia das analises realizadas; 8 : ndo atende
1 a 3: atende pouco;
g 4 a 6: atend
b) Compreensdo das informacdes contidas no Anexo I; medianame:te? 11
i

7 2 9: atende bem;
10 a 12: atende com
c) Clareza e objetividade. exceléncia.

a) Entendimento sobre o objetivo de comunicagdo exposto

no Anexo I;

Nota Maxima: @ a 28
8: ndo atende;

1 a 3: atende muito

b) Amplitude e adequacdo dos desdobramentos positivos
do conceito proposto na solucdo apresentada;

pouco;
4 a 6: atende pouco;
c) Exequibilidade e conhecimento técnico comunicacicnal 7 a 9: atende
demonstrados na estratégia de comunicacdo apresentada medianamente; 15
no desafio; 18 a 13: atende

relativamente bem;
14 a 17: atende bem;

3o, ab éncia, pertinéncia
d) Capacidade de articulacdo rangéncia, p ol Sa% i in

profundidade e relevancia dos argumentos demonstrados

léncia.
sobre o cliente, seu publico alvo e a solucao exceléncia
escolhida.
e — —
3 de 1V3
a) Adequacao da ideia criativa ofertada ao cliente;
b) Entendimento sobre o piblico alvo, linguagem, Nota Maxima: @ a 25

@: ndo atende;

objetivos, projetos, acoes e pr‘ogrl-ama? do Governo; 1a6: wEehda fuits

c) Originalidade, criatividade, simplicidade, pouco;

adequagdo, pertinéncia e entendimento entre a proposta | 7 a 19: atende pouco

elaborada e o cliente; 11 a 14: atende 19
d) pertinéncia entre as atividades da Unidade medianamente;

Contratante e sua inserc3o nos contextos social, r'ellsatai 1*?“’ natt:”b‘:;
administrativo e econdmico; . 5 21‘:,aa:ende e

e) Exequibilidade e economicidade das pecas e do 22 a 25: atende com

material; exceléncia.

f) Clareza e objetividade das solucdes apresentadas.

a) Conhecimento técnico demonstrado, notadamente dos

habitos de consumo, e clareza quanto a este toépico;

Nota maxima: @ a 15
@: ndo atende;

b) Entendimento quanto ao pdblico-alvo, consisténcia da

5 I A 1 a 3: atende muito
solucdo apontada, pertinéncia e aproveitamento das soucor 14
oportunidades, de forma eficaz e eficiente; 4 a 6: atende pouco;
7 a 9: atende
c) Demonstracdo efetiva de economicidade da solucdo do medianamente;

desafio, na aplicacdo da verba, conjugada com adequacdo| 1@ a 13: atende bem;

e otimizacdo de seu aproveitamento. 14 a 15: atende com
exceléncia.




